
Проект создания сервиса для 
планирования поездок на 

территории России
Веб-сайт

SEO и контекстная 
реклама

e-mail рассылки
Интернет реклама

Размещение 
публикаций в 

блогах

400 млрд. руб
оборот рынка

туристистических 
услуг

32 млн. чел.
ежегодный 
турпоток в 

России

Факторы успеха:
Мощная актуальная база

клиентов
Модель "фремиум"

Страхование клиента
Юридическая поддержка

Подготовлен 
технически сложный 

сайт
Приложение "Клиент-

Партнер"
База партнеров: 100 

договоров

Проект предусматривает объем продаж  в 
24 млн. евро в течение 3 лет.
Увеличение доли рынка онлайн-
бронирования до 4%.

Затраты:
Увеличение базы 

партнеров и клиентов 
Разработка 

мобильного 
приложения

Обеспечение 
партнеров 
мобильными 
устройствами 
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Всего продажи 44

Прямые издержки 0,44

Общие издержки 10

Выручка (7,03) (5,5) 1,88 13,76 33,56


